
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

《日 時》令和元年８月２２日（木）１３：３０～１５：３０ 

《会 場》備前商工会館 ４階大ホール (備前市東片上２３０) 

《定 員》５０名（先着順） 

《申込方法》８月１６日(金)までに TEL または FAX でお申し込みください 

 ＴＥＬ：（０８６９）６４－２８８５／ＦＡＸ：（０８６９）６３－１２００ 

《主 催》公益社団法人 瀬戸法人会 《共 催》備前商工会議所 

               和気地区雇用開発協会 
 

個人情報保護に関する法律により、ご記入頂いた情報は、法人会からの各種連絡・情報提供のために利用 

するほか、事業記録作成のために利用することがあります。 

事 業 所 名 
 

 
ＴＥＬ  

所 在 地  ＦＡＸ  

受 講 者   

展示会セミナー参加申込書  法人会 行 ＦＡＸ０８６９－６３－１２００ 

   講 師 
コンサルタントブレーン株式会社 登録講師 

マーケティングコンサルタント 

弓削 徹（ゆげ とおる）氏 
 

東京・浅草生まれ。 

クリエイター時代にＳＯＮＹなど２，２００

社の販促・展示会に携わる中で、低コストでも成約を

呼び込む出展手法にたどりつく。 

商工会議所で５００回以上の講演、ラジオ番組への

出演。著書に「顧客は展示会で見つけなさい」（日刊

工業新聞社）など多数。 

《講座内容》 
1.やってはいけない 9 の NO! 

2.成功する準備はこれだけ! 

3.目立つブースはこうつくる 

4.来場者を呼ぶ三種の神器 

5.引き合いが取れる運営法 

6.案件のタマゴを商談に育てる 

受講 
無料 

多くの見込み客と出会える場として

注目の展示会。しかし、失敗する会社

も少なくないのが現実です。 

出展コストの何倍もの成果を出すに

は、準備とノウハウが欠かせません。

今回は、展示会活用の第一人者であ

り、「ノートパソコン」の名付け親が、

成功する出展の意外なコツをわかり

やすく伝授します。 

 


